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70 ans de BRAFA L'art moghol

Quel avenir pour le négoce ? Un age d'or

La céramique africaine
“N mMarche en devenir




CHRISTIAN VROUYR :

« La qualité compte
plus que le lieu »

Albsart Van Mullel, taps noud & la main,

Les débuts de la BRAFA, un
monologue du marchand de tapis
Christian Vrouyr, qui y participe
depuls 1957 et fut membre de son
consell d'administration de 2015
a2024. « La qualité compte plus
que le lieu, »

esten 1956 que, sous Je nom de
Foire des Antiquaires, débutait
timidement la BRAFA en la salle
Arlequin des galeries Louise,
b Bruxelles. Christian Vrouyr, un de ses
participants sy promenait déjh - « Javas
sieans A l'époque. Nous y avons participé
d partir de 1957, Notre entreprise familiale
venait douveir un magasin & Bruxelles.
dans le goulet Louise, juste en face de la
salltﬁr%uquin. Nous navions que quelques
pas i faire, une fagon simple ot agréable de
se faire un nom i Brueljes, Nous parta-
I0ns notre stand avec les Anversois de
chez Campo. Nous exposions nos tapis,

At dant les
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ils avaient une galerie. Charles Van Hove
avait alors ses bureaux dans le méme
bitiment. 11 était linltiateur du salon et
présidait la Chambre Royale des Anti
quaires de Belgique. La vice-présidente
¢talt son épouse, madame Wouters,
baptisée Mamy, car ¢ était une mére pour
nous tous, = Au début, il n'y avait quune
puignée dantiguaires, qui se réunissaient
el souhaitalent montrer ce |{H'1|'. avalent
chez eux ; « Lévolution fut rapide : en
1968, le salon déménageait au Palais des
Beaux-Arts. Avec quarante, voire cin-
quante exposants, parfols un ¢tranger, il
nétail pas encore question de salon inter
national. Nous avons pergu la possibilité
d'en accueillir plus. Aussi, avons-nous ren-
du le contrile plus strict. » Le Palais des
Beaux-Arts était un lieu compliqué, peu
pratique. Lorsque Tour & Taxis fut réamé-
nage, en 2004, le salon y a élu domicile ;

# Ce site offrait une tout autre dynamique,
alors que la BRAFA se déroulait déja au
Palais des Beaux-Arts. En 2022, nous
avons ¢t€ obligés de déménager. Tour &
Taxis souhaitait louer le bitiment & des

enselgnes permanentes. lls n'en ont Jou
que la moitic mais les 10,000 m2 restants
ne nous suflisaient plus Nous disposons
aujourd hul de 22,000 m2, au Heysel. Un

site extrémement illuJ!.'liIH' -

L'INTERET DE LA BRAFA

Christian Vrouyr estime que la qualite
compte plus que le liew. Il considére que
ln BRAFA fait partie des Lrois mellleurnes
foires dart au monde ; « Clest grice au
velting. Nous avons exter nalisé son ofga

nisabion, aved des jH.'!"nl!fIHl'N ISSUCS [\ [

¢ it de
préférence des musées, car s dl-‘l}“'“L

’ b
connaissances étendues. Nous cotmj

. £ . i ] du
tons leur manque de connaissance

marché par notre savolr-faire commer:
cial. » La presse étrangére sy est l&'uu-
coup intéressée : « Méme Paris, ou c:l: 7
toise "les petits 15€|g¢*5", s’y esl Iil.l'lgfl.l.. :
BRAFA demeure conviviale, nous disen
les exposants étrangers. 1s 8y SL)I:“'{I:“l
en vacances. Bruxelles posséde d exce™
lents restaurants. Au salon mén“ne‘lsls s
font dorloter par la directrice gcnnr.l.l]&
Beatrix Bourdon, personnz-.ge-clé de la



« Les exposants
de la BRAFA
sont une sorte
de “fournisseurs
de la cour”. »

HRISTIAN VROUYR

foire. » Christian Vrouyr percoit, chez les

exposants, une dynamique de groupe

« Plus la :|I|.|l||L'1'_!, salon est bonne, [II[:'\'
ils déploieront d'efforts lannée suivante
Pour nombre d exposants, la dir

commerciale est primordiale. A la BRAFA,

nension

ils doivent réaliser un cl ¢ dalialres
decent pour passer une bonne anndée, Ce
qui ne mmululm- pas i nous. Nos tapis
doivent attirer lattention des visiteurs, qui

viennent i nous ¢t nous leur demandons

comment ils nous onl |L'I'II~I.I|1lJl"- Un jour,

quelquiun a dit ; "Cela fait dix ans que

j@ viens i la BRAFA, je vous tiens i l'ceil

el jul Loujours dit ; si nous avons besoin
d'un Lapls un jour, nous SAVoNs i qui nous
udresser”, C'est 'intérét de ln BRAFA,

LN exgrcice i:i' i'.LllL‘flL'l.'. Sl e lJ'}' 'c'L‘“Ll:?
rien, cela ne m'inguidte guére. Contraire-
ment a mes volsing, qui se monlrent vite
nerveux. Car, si ce nest pas un salon bon
marché, ce n'est pas non plus le plus cher.
Autrefois, je payais un million de francs
belges pour y exposer. Je comprends les
marchands qui déclarent ne pas pouvoir
s¢ le permettre, Mais la BRAFA vaut la
peine d'y investir, Cela dépend toujours
du prix des pi¢ces, mais les retombées
sont indéniables, 65.000 visiteurs de haul
niveau, une carte de visite inégalable. Une
participation & la BRAFA a un fort impact
psychologique. Les visiteurs vous quali-
fient d'éminent exposant. Nous sommes
une sorte de “fournisseurs de la cour”, un
label de qualité. »

« Lantiquaire

70 ans de BRAFA

traditionnel disparait »

Le Parisier

participe, pour la deuxieme annee

Christophe Perlés

consécutive, a la BRAFA, Avec de
belles céramiques, mais un regard
le devenir du

pessimiste sur

meétier d'antiguaire

ir 'édition 2024, lantiquaire
arisien Christ phi Perlés était
l'invité de Jean Lemaire, tréso
rier du conseil dadministration
Monsieu aire el mol av In méme
spécialité ; la céramique européenne

Jai été sollicité en tant (u expert pour e

département cermmiqu 1 l.I]"ﬂII-=: & mont

demandé de revenir comme exposant, jal

gecepte. sl je peux contribuer un tant soit

pell a la défense des antiquités et de lart

ancien, je le ferai volontiers

COLLECT : Faut-il donc prendre la défense
de l'antiquaire ?
« Les antiquaires perdent du terrain par

g des ventes. Nous avon:

rpport aux s

=ncore un rile d'expert et de conseiller i
ouer, Les salles des ventes de veloppent
un formidable marketing face auquel

nous ne sommes guere de taille. Car

mdétier est

ndividualiste, je parle ici surtou
pour mol. e ne suis pas optimiste quant

i lavenir. Les antiquaires qui survivent
aujotird hui sont trop spécialisés ou ont
beaucoup de moyens pour sotinir des
stands prestigieux sur de grands salons,

Le métier dantiquaire, dans son acception
traditionnelle, avec un magasin ol recevoir
les clients, ne tiendra plus longtemps. Il y
aura bien entendu toujours des antiquaires,
parce quil y a toujours de la place pour des
|bt':su|:l:|.|.1'th § AUX competences exception
nelles. Je constate de nombreuses erreurs
dans la description des objets négociés lors
des ventes publiques. Toutes les maisons
ne peuvent soflrir le luxe davoir des experts
dans tous les domaines, Le métier danti-
quaire change. Que cela plaise ou non, il
faut vivre avec. Cela ne sert pas i grand-
chose de dire : "¢ était mieux avant™. La
capacité dadaptation est le maitre-mot.

Le métier que j'exerce me plait toujours
autant. méme s'il nest plus comme avant. [}
est devenu plus compliqué, mais demeture
passionnant. »

Trop de concurrence ?

i pas plus ou mo le concu
rence que par le passé, mais elle a changy
Parfois, nous nous falsions concurrence
entre collégues. Chacun avait son champ

| proflessionne hacun savait ou il

ir, ou il pouvait acheter, a

-||_|’|-'| Il'|||:I._'l..
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concurrents sont non seulement des
collégues nt aussi des clients

Mes clients sont des collectionneurs qui se

Hennent au courant de tout ce qul se passe

griice 4 I'lnternet

Est-ce la faute de l'internet 7
Le cdté positil de ['Internet, cest que je
peux ve ndre & des ger  (qui se trouvent a

lautre bout du monde. Jai des clients

jé ne connais pas. Je peux aussi acheter des

biets i lnutre it du monde : des objets

lont je naurais jamais ey connaissanc

sans | Internet. Le cOté négatil, c est que si
je peux le faire, tous les autres en sont nus
si capables. Tous les matins, jallume mon
ordinateur et il ne se passe pas un jour

qins que je découvre quelque chose. Mais

mes concurrents e decouvrent aussi

Et a la fin, le client chaoisit.
« C'est en offet san choie 51l cherche des
objets authentiques. il les achétera chez un

marchand ou dans une vente aux enchéeres

qui a bonne réputation. Voudr-t-il saven
1 »

Si cela foire, cest son probléeme. Cest une

r en un lieu obscur ? Pourquoi pas ?

jungle. Mais on n'est pas obligé d'y entrer. »

Cheistophe Perdés. @ D. R
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